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Pozyskasz nowe 
kontakty z kraju 

i zza granicy

Wypromujesz i 
napędzisz rozwój swo-

jej marki na rynku

Zdobędziesz 
unikatową wiedzę

Przeprowadzisz 
kluczowe spotkania 

biznesowe!

 Dlaczego Warszawa?

 Co to są Targi Outsourcingu?

 Dlaczego Targi Outsourcingu?

CenTrum eurOPy 
ŚrODkOWej i WsChODniej

Wizja
Chcemy, aby Targi Outsourcingu – innowacje dla Twojego Biznesu, które są dynamiczną platformą firm reprezentujących najbardziej aktualne innowacyjne oferty 
 z 12 sektorów i ponad 150 podsektorów, stały się najważniejszym biznesowym wydarzeniem w Polsce i europie, mające na celu zaprezentowanie bogatej gamy usług 
outsourcingowych, dedykowanych dla przedsiębiorstw poszukujących innowacji i konkretnych rozwiązań optymalizujących procesy swojej działalności.

O Targach Outsourcingu
Targi Outsourcingu - innowacje dla Twojego Biznesu, to jedyne wydarzenie w Polsce łączące firmy świadczące usługi zarządzania procesami z dwunastu sektorów na 
zasadzie outsourcingu z przedsiębiorcami z całej Polski. są one wydarzeniem, które dostarcza unikatowej wiedzy oraz są inspiracją do zmian.
Targi Outsourcingu dedykowane są dla firm głodnych innowacji, sukcesu, efektywności, inteligentnych rozwiązań, które pomogą im stać się superprzedsiębiorcami!
Targi Outsourcingu to także największe śniadanie networkingowe w Polsce, Biznes speed Dating oraz Gala Puzzle Outsourcingu.

Misja
Wspieramy networkingowo, merytorycznie i organizacyjnie.
Dajemy ogromne możliwości firmom świadczącym usługi outsourcingowe pozyskania nowych, stałych klientów. Przedsiębiorcom dostarczamy specjalistycznej i unikatowej 
wiedzy na temat stale rozwijającej się branży, jaką jest Outsourcing. Wydarzenie to jest miejscem spotkania aktualnych liderów biznesu i najbardziej obecnych trendów 
w outsourcingu.

ZaTruDnienie W sekTOrZe  
PrZeDsięBiOrsTW 963,2 Tys. 

POWierZChnia BiurOWa  
4 300 000 m2

Weźmiesz udział 
w business speed 

datingu!

Weźmiesz udział w before party  
+ największym śniadaniu 
outsourcingu w Polsce  

z liderami branży!

Weźmiesz udział w największym spotkaniu 
outsourcingowym w Polsce!
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 referencje

„My również dziękujemy za bardzo dobrą organizację wydarzenia, dzięki której realizacja targów przebiegała bez zarzutu. Pozwoliło nam to w sposób 
niezakłócony zaprezentować, potencjalnym partnerom biznesowym, usługi świadczone przez naszą spółkę.” 
„Podobnie jak inni wystawcy, my również wyrażamy chęć kontynuowania współpracy z Państwem podczas kolejnej edycji targów.”

„To my dziękujemy. Chciałam jednocześnie wyrazić niebywały zachwyt zorganizowanymi targami – nie byłam przygotowana na taką dawkę pozyty-
wnych wrażeń, jakości kontaktów i ilości samych wystawców. Wydarzenie rośnie w siłę i zdobywa na znaczeniu wśród takich firm jak nasza. Tym 
samym chciałabym utrzymać kontakt z Państwem – bo jesteśmy po to by wspomagać finansowo zarówno wystawców jak i ich Klientów dbając 
tym samym o utrzymanie dobrych relacji między nimi. Wiemy z doświadczenia, że nasze rozwiązania pozwalają prowadzić biznesy płynnie. Po to 
jesteśmy i chcemy by rynek się rozwijał, a jak wiadomo każdemu zdarzają się problemy. Mam nadzieje ze na targach pokazaliśmy usługę windykacji 
w trochę innym świetle niż jest ona postrzegana na co dzień. Chcemy uświadamiać to w co wierzymy, że nie jest to narzędzie służące do nokautu 
przeciwnika a skuteczne narzędzie finansowe, które pomaga zachować płynność finansową, dobre relacje i nie odbija blizny na relacjach między 
kontrahentami.”

alicja sosnowska
Development &Training Department
eCOVis system rewident sp. z o.o

iweta Ziaja
specjalista ds. marketingu
PraGma inkasO s.a.

„Udało nam się nawiązać kilka ciekawych kontaktów biznesowych mogących zaowocować w niedalekiej przyszłości pozyskaniem nowych 
odbiorców naszych usług.
W trakcie imprezy mieliśmy możliwość przekazania informacji o naszej firmie i ofercie usługowej dosyć szerokiemu gronu potencjalnych odbiorców.
Wreszcie zebraliśmy też sporo informacji o produktach i usługach, które z kolei nam mogą pomóc w dalszej działalności.”

„Bardzo dziękujemy za świetną organizację. Jesteśmy bardzo zadowoleni z targów głównie pod kątem wizerunkowym. Nasze logo przewijało 
się w wielu miejscach. Kluczowe rozstawienie roll-up’ów i możliwość krótkiego przemówienia do kamery też były dla nas in plus. Sprzedażowo 
– udało nam się nawiązać kontakt z osobami, które faktycznie są naszym potencjalnym klientem. Mamy nadzieję, że udział w targach zaowocuje 
i, że jeszcze się spotkamy! Ogromna praca i zaangażowanie to jedne z powodów, dla których moglibyśmy polecić firmę Reinhold Expo jako 
organizatora.”

maciej kotlarek
new Business manager
Polskie Linie Telefoniczne sp. z o.o.

marta Bednarek-hajdukiewicz
specjalista ds. marketingu i Pr
alektum inkasso
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 Zaufali nam

and many more ...
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 Tak było w poprzednich edycjach
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WPrOWaDZOne uLePsZenia 2014 2015

Pierwszy raz w historii polskich targów nowa innowacyjna forma wystawiennicza! 
kompleksowa obsługa od a do Z – schemat Przyjdź na gotowe! 
BeFOre bankiet dla Wystawców! 
największe śniadanie networkingowe branży outsourcingu! 
międzynarodowi liderzy branży  
strefa networkingowa do Business speed Dating 
innowacje outsourcingowe w jednym miejscu! 
szkolenie dla Wystawców “jak skutecznie wystawiać się na targach?”  
Platforma do umawiania spotkań  
Gala „Puzzle Outsourcingu” 
konferencja „Zostań superprzedsiębiorcą!” 

 a tak będzie teraz!
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 sektory na Targach Outsourcingu

HR

BPO

SPRZEDAŻ

KSIĘGOWOŚĆ 
RACHUNKOWOŚĆ

IT

DORADZTWO 
KONSULTING

MARKETING

ZARZĄDZANIE 
NIERUCHOMOŚCIAMI

TLS/USŁUGI 
KURIERSKIE

BIURO

CAR FLEET 
MANAGEMENT

CALL CENTER
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 Warunki uczestnictwa
PAKIET STANDARD 480 PLn/m2 470 PLn/m2 450 PLn/m2

maksymalna ilość osób na stoisku 2 2 3

możliwość pozyskania do 100 potencjalnych klientów do 100 potencjalnych klientów do 150 potencjalnych klientów

Before party — — 
stoisko 6 m2 9 m2 12 m2

Zabudowa 90 zł/m2 90 zł/m2 90 zł/m2

Śniadnie wystawców i dzień   
networking Zone   
Zaproszenia ViP o wartości 200 zł dla 2 osób 3 sztuki 5 sztuk 15 sztuk

Przerwa kawowa w strefie networkingowej   
Business speed Dating   
szkolenia   
udział w Gali „Puzzle Outsourcingu” 1 osoba 1 osoba 2 osoby

Opłata rejestracyjna 500 PLN 500 PLN 500 PLN
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 Warunki uczestnictwa

PAKIET PREMIUM PLATINUM 
490 PLn/m2

GOLD 
690 PLn/m2

SILVER 
830 PLn/m2

maksymalna ilość osób na stoisku 6 4 2

możliwość pozyskania do 300 potencjalnych klientów do 200 potencjalnych klientów do 100 potencjalnych klientów

Before party  
stoisko 36 m2 18 m2 9 m2

Śniadnie wystawców i dzień   
networking Zone   
Zaproszenia ViP o wartości 200 zł dla 2 osób 30 sztuk 15 sztuk 5 sztuk

Przerwa kawowa w strefie networkingowej   
Prowadzenie paneli dyskusyjnych i prelekcji 
Zaproszenia dla obecnych i potencjalnych klientów  
Business speed Dating   
szkolenia   
udział w Gali „Puzzle Outsourcingu” 6 osób 2 osoby 1 osoba

Voucher na reklamę o wartości* 900 PLN 300 PLN 0 PLN

Opłata rejestracyjna 500 PLN 500 PLN 500 PLN

* szczegóły w ofercie reklamowej
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 Pakiety partnerskie

CENA

1 pakiet 
“PARTNER STREFY REJESTRACJI”

•	branding panelu stoiska rejestracyjnego materiałami partnera
•	rozmieszczenie roll-up’ów / plakatów Partnera w strefie 

rejestracji (kasy przy wejściu i okolice)
•	specjalne koszule reklamujące Partnera 
•	rozmieszczenie ulotek Partnera na stoisku rejestracyjnym 

5 000 PLn

2 pakiet 
“PARTNER STREFY KONFERENCYJNEJ”

•	banery / roll up’y  Partnera na sali konferencyjnej
•	udział w programie konferencyjnym
•	dystrybucja materiałów reklamowych Partnera z materiałami 

szkoleń / agendą panelu dyskusyjnego   
•	“notes+długopis” z logo Partnera
•	promocja Partnera na stronie internetowej targów

sPrZeDane

3 pakiet 
“PARTNER KATALOGU”

•	logo Partnera na stronie tytułowej katalogu targów
•	insert z reklamą / artykuł na kilka stron o Partnerze w katalogu 

(treści wpisu po stronie Partnera)
•	promocja Partnera na stronie internetowej targów
•	cała strona w katalogu targowym

6 000 PLn
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 Pakiety sponsorskie

eLemenTy PakieTu
ZŁOTy 

sPOnsOr
sreBrny
sPOnsOr

ParTner

Zamieszczenie logotypu na wszystkich materiałach reklamowych  
– outdoorowych, prasowych, internetowych    
reklama w spotach radiowych „Złoty sponsor targów <nazwa firmy> Zaprasza na Targi  
Outsourcingu - innowacje dla Twojego Biznesu” 
Logo sponsora w „stopce” email  u każdego pracownika projektu Targi Outsourcingu – innowacje dla 
Twojego Biznesu (od podpisania umowy do 30 dni po targach) 

Logo sponsora na głównej stronie www.outsourcingtargi.pl     

umieszczenie logotypu na zaproszeniach i biletach wstępu  

Wysyłka mailing'u przygotowanego przez sponsora do bazy klientów Organizatora 

Zamieszczenie logo sponsora na ofertach wysyłanych do klientów   

insert materiałów reklamowych w katalogu branżowym  

reklama na całej stronie w katalogu branżowym  

reklama na 1/2 strony w katalogu branżowym 

Dystrybucja ulotek oraz roll-up-ów (do 5 sztuk) na terenie hali targowej   

regularne umieszczanie artykułów sponsora / Partnera na stronie www i fanpage'u Organizatora   

Patronat nad sektorem tematycznym 
CENA 30 000 PLN 23 000 PLN 16 000 PLN
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 kontakt

już tylko krok dzieli Cię od wzięcia udziału w 
Targach Outsourcingu - Innowacje dla Twojego Biznesu. 

Zadzwoń!

reinhold expo sp. z o.o. 
we współpracy z michałem Pajdakiem Business Development Director
ul. Połczyńska 51,  01-336 Warszawa
Tel. +48 (22) 826-54-18
warszawa@reinholdexpo.com
www.reinholdexpo.com  i   www.targioutsourcingu.pl

edyta kołodziej
Projekt Manager
tel. 728 525 755
edyta@reinholdexpo.com


